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Fotos Legaz, més de 50 anys capturant experiéncies
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L'estudi fotografic ubicat a Torreforta fa
més de mig seg|e que és al peu del cané. Bon
tracte i familiaritat fan d'qquesf historic
establiment l'espai ideal de moltes families

per CGP"'UI’GI’ e|s seus moments.

El cognom Legaz forma part de la historia del
comer¢ tarragoni i dels barris de Ponent. Fotos
Legaz s'ha convertit en un referent en el mén de la
fotografia a la ciutat i en un establiment molt
popular i estimat. Tot i que van arribar a tenir
quatre botigues, actualment només es manté la de

Torreforta. El negoci, impulsat per Carlos Legaz, és

ara conduit pe| seu fill, el Javier.

La casa de fotos es troba a Torreforta des de 1964,
tot i que durant aquests anys la familia Legaz també
ha obert establiments o Vila-seca, Bonavista i Sant
Pere i Sant Pau. Parlem d'una botigo amb 57 anys

d'historia, captant instantanies i moments.

L'inici de Carlos Legaz en el mén de

lo fotografia és ben curiés. "Al meu
pare ja li ogrodovo aquest modn des
de petit’, comenta el seu fill Javier.
Quan el Carlos era un adolescent va
viure una temporada a Palma de
Mallorca, moment en el qual va
comencar a fotografiar turistes. Tornat
a Torrefor’ro, un familiar i va deixar
10.000 pessetes per muntar un petit
negoci de fotografia que, en paraules
de Javier Legaz, "va anar prosperant,
i vam arribar a tenir quatre botiges”.
En aquest sentit, Fotos Legoz va
comengar en un diminut local del
carrer de Falset, per desplagar-se

posteriorment al carrer d'Amposfa, on

és actualment.



Carlos Legoz, que també era presio|en+ de la Unié de Comerciants de Torreforta, i que va morir el
passat gener de 2020, va comencar treballant en el mén del revelatge, en els seus inicis en blanc i
negre, tot i que amb el pas dels anys “es va haver de o|igi’rc1|i+zor“, diu el seu fill. Va ser la primera
botiga de fotografia als barris de Ponent, i, a poc a poc, han aconsequit fer-se un nom. El Javier
va voler seguir amb |'emprem’ro familiar. “\/oig veure que m'qgrcdo i, mo|gro+ que és dur perqué
treballes moltes hores i caps de setmana fent fotografies de bodes, batejos i comunions, vaig optar
per quedar-me amb ell. Erem una pinya’, recorda. De fet, Carlos Legaz shavia jubilat feia vuit

anys, tot i que pe| Jovier “mai ho va acabar de Fer, sempre venia i m'aconsellava”.

Fotografies a les sales de ball de la Costa Daurada

A la decada dels 60 i 70, Fotos Legaz es dedicava basicament a reportatges de comunions i bodes, a
més de fer fotos als turistes de la Costa Daurada a les sales de ball, que posteriorment venia. Aixi
mateix, a tall d'anecdota, el pare del Javier fins i tot va arribar a muntar un videoclub al barri. Ara, el
mdn de la Fo’rograﬁa ha canviat molt i, com en altres negocis, han hagu’r de formar-se i, obviament,
digitalitzar-se. El Javier treballa molt al voltant de les fotografies de carnet i les imatges d'estudi —
comunions, batejos, reportatges de boda i nadons. "Em guanyo la vida amb una bona ma dobrd’,

exp|ico Jovier Legoz, que ofegeix que "qucm la gen’r vol una bona foto acudeix a un proFessiono|“.

Aixi les coses, Fotos Legoz ha aconseguit captar imatges de diverses generacions familiars dels barris
de Ponent i de la ciutat de Tarragona. Al Javier li acudeix gent a l'establiment del carrer d'’Amposta tot
recordant que ‘ja li vam fer el bateig o la comunid i que ara vol el reportatge de les seves noces”. El
propietari de Fotos Legaz bromeja: "He fet fotos de nadons i ara me'n demanen per a la seva boda,
amb 47 anys que tinc. Una situacié que Legaz considera “curiosa i bonica, a lo vegada que et fa

illusid”.

L'era digital i la mort dels carrets fotografics

L'etapa digital ha fet mal als comercos de fotografia, i "qui digui el contrari menteix”. Legaz argumenta
que el fotograf que revelava carrets i impressié digital "ha desaparegut o ho podria fer”. | quin és el
secret de la llarga vida de Fotos Legaz? El Javier ho té clar: "Ser natural i agradar-te el que fas sense
enganyar ningu”. De fet, la premissa del Javier no és altra que la "naturalitat i el bon tracte amb els

clients”. "El 95% de les persones que ens visiten acostumen a repeJrir“, conclou orgu||és.

Text: Josep Gallofré
|ma+ges: Fotos Legaz

Article complet aqui.


https://tgnblog.tarragona.cat/raffa-olivier-el-gelat-genui-sha-de-presentar-com-els-de-tota-la-vida/11816
https://tgnblog.tarragona.cat/scorpios-mig-segle-vestint-la-ciutat/11691

Arriben els Bons Comer¢ TGN

sUMA™T
AL NOSTRE
COMERG

L'Ajuntarment de Tarragona

posa en marxa la campanya

BONS COMERG TGN per fomentar
el comerg a la ciutat gracies als
bons descomptede 5€ que
repartira per bescanviar als
establiments comercials, de servels,
hostaleria | restauracié de la ciutat.

Cada persona podra
descarregar-se fins a
10 bons descomptede S €
(50 € en total per gastar en diferents
establiments).
Campanya oberta tant a ciutadans
de Tarragona com a visitants.
Els Bons Comerg TGN tenen una
validesa de 15 dies naturals.

TENS UN ESTABLIMENT?
VOLS ADHERIR-TEA LA
CAMPANYA BONS
COMERC TCN?

Visita el nostre web | inscriu-thi
sense cost. Registra't a
bons.tarragona.cat
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https://bons.tarragona.cat/
https://bons.tarragona.cat/
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Registra't per participar en la Rebras un correu electrénic amb les dades
campanya. Pots consultar tots d'acces a l'aplicatiu per poder validar els bons

els requisits al web descompte dels teus clients. Important!
bons.tarragona.cat Necessitards tenir un dispositiu electronic
(ordinador, tauleta o smartphone) a Festabliment.

3 &

Quan comenci la campanyaq, cada En menys de 7 dies, la Cambra de
cop que un usuari pagui fent ds Comerg de Tarragona et transferirg
dels bons descompte, hauras de els diners corresponents al valor
registrar la compra a l'aplicatiu. dels bons descompte.

>TOT SON AVANTATGES
NN N g

'8 Compraminima garantida: Per cada bo descompte de 5 € que es
- bescanvii al teu establiment, el client fard una despesa minima de 15 €.

Increment del tiquet mig de venda: L'Us dels bons descompte
incentiva als consumidors que acostumen a consumir entre un
20 i un 25% més de I'habitual.

@] Més interaccié amb la ciutat: Participar en la campanya
s totalment gratuit i pot contribuir a fer que tant clients
nous com habituals visitin el teu establiment.

*® Consulta el web bons.tarragona.cat
&1 Escriu-nos a bonstgn@tarragona.cat < O truca'ns al 977 245 577



https://bons.tarragona.cat/

OMNICANALITAT I SOSTENIBILITAT

D'engd d'uns anys enrere, existeix una forta

preocupacié respecte a la supervivencia dels 27,
‘./: -

comercos a les ciutats. Segurament, aquesta :ﬁ __5,\_%
=

preocupacié quasi sempre ha existit, basicament %

degu+ a les transformacions que han anat vivint ,gﬁ/‘ ’\_,/'
L] !!' '

la societat i el sistema econdomic.

Som conscients que una ciutat va perdent e A g b’.‘ \\—/

vitalitat a mesura que les seves botigues van \ et
desoporeixen’r, i el mateix passa a la inversa: si la

ciutat no és viva, gran part del comerg perd N

I'al-licient de ser-hi present. \_/

Pero, tot i aquesta reflexié carregada de romanticisme, no podem obviar les dues grans revolucions en
9 9 P 9
que ens trobem immersos i que, per descomptat, marcaran el futur del comerg a les ciutats: el comerc

electronic i la sostenibilitat.

Partim de la premissa que el comerg electronic sequird creixent i creixent, fins a tal punt que tan sols un
collapse o fallida de la xarxa podrien aturar-lo, i sequrament de manera temporal. Per contra, la
sostenibilitat i la lluita per frenar el canvi climatic probablement tindran un paper més decisiu en tot
I'entramat comercial i economic. Sén moltes veus, entre elles el Grup d'Experts contra el Canvi Climatic
de 'ONU (IPCC), les que adverteixen que, per intentar frenar aquest escenari dramatic previst per a

les properes decades, la solucié més efectiva és canviar radicalment els nostres habits de vida i consum.

Arribat aquest punt, se'n desprenen dues reflexions. La primera, preguntar-se si serem capagos de
trobar el punt d'equilibri entre el creixement tecnologic i economic, per una banda, i la lluita contra el
canvi climatic, per l'altra. La segona, saber quan realment haurem o|'op|icor les accions necessaries per
passar a un model de consum més sos’renilo|e, més enlla del recic|o’rge o dels vehicles e|éc+rics, i,

sobretof, quines seran les primeres persones i empreses in+répio|es a passar a I'accid.

El que és ben segur és que les consumidores i consumidors, ja sigui per una questié de valors o de
conscienciacié, cada cop més demanaran solucions alineades amb el respecte al medi ambient, I'etica
social i les facilitats que actualment proporcionen les noves tecnologies. Per tant, no sera d'estranyar
que, en un futur immediat, o|glj refusi odquirir un produde provinent de l'altra punta del mén, la
produccié del quo| imp|iqui condicions laborals i mediambientals dubtoses, que tfingui una vida Gtil de
poc recorrequt, que no cobreixi realment una necessitat vital o, inclus, que comporti que no se'n pugui

disposar de manera immediata o senzilla.

Cal ser conscients que el comerg digi+0| dificilment desoporeixerd, pero possib|emen+, a poc a poc, es
dirigird cap alls que anomenem omnicanalitat, una de les claus per alinear sostenibilitat i o|igiJro1|i’rzocic'>:
segons aquest model, un comer¢ pot tenir presencia fisica alhora que ofereix solucions digitals i actua

com a tal.



Els mercats i mercadets habiliten, un any més,
punts de venda de marxandatge de Santa Tecla

Fins al proper 10 de setembre, es podron odquirir els prodchres de la festa dl

Mercat Central, al Mercat de Torreforta i en o|guns mercadets de la ciutat

Els Mercats de Tarragona aproparan un any més la festa major a la ciutat. Des d'aquest dimarts fins al
proper divendres 10 de setembre, shabilitaran punts de venda de produc’res al Mercat Central de
Torrogono, al Mercat de Torreforta i en o|guns dels mercadets de la ciutat. La samarreta, la bossa, el
domas o les tradicionals ﬁgures de goma sén només o|guns de la vintena de produc+es vinculats a la
festa que estaran disponibles als mercats municipals. Cal recordar que alguns dels productes es podran

adquirir a preus especials, aportant un tiquet de compra igual o superior a 5 euros.

E|S |’]OI”OI’]S de|s punJrs de vendo seran e|s segUen’rs:

« Al Mercat Central (parada La Teca i la Meca),
de dilluns a dissabte, de 8.30 a 21 h.

o Al Mercat de Torreforta, de dijous a dissabte,
de 830 a 14 h, i també de 17.30 a 20.30 h els
divendres.

« Els punts de venda als mercadets seran: St. Pere
i St. Pau (27 dagost i 3 de setembre), Forum
(28 dagost), Bonavista (29 dagost i 5 de
setembre), Pagesia (4 de setembre) i St
Salvador (10 de setembre).

Foto: David Oliete

El president de l'empresa de Mercats, Didac Nadal, ha destacat que "els mercats i mercadets de
Tarragona bateguen al mateix ritme que la ciutat i sén un reflex del seu calendari cultural, social i festiu.
Fa anys que l'empresa s'implica amb les festes de Santa Tecla de manera directa, amb activitats ja
tradicionals com la venda de morxondo’rge, amb la quo|, a més de premiar la fidelitat dels usuaris dels
Mercats aplicant descomptes als productes més emblematics de la festa, es collabora amb entitats com

Topromi, que ajuden a la integracié laboral i social de les persones".
Compromis social

Un any mes, |'Em|oresa Municipo| de Mercats, conscient de la seva responsobi|i+0+ social i del seu
compromis en aquest ambit, ha arribat a un acord de collaboracié amb la Fundacié Topromi, per tal
que siguin els seus membres els qui gestionin i atenguin els punts de venda del marxandatge festiu. La
Fundacié Topromi és una entitat que treballa per a la integracié social i laboral de les persones amb

diversitat funcional i per a la insercié sociolaboral de persones en risc d'exclusié social.


https://www.tarragona.cat/cultura/festes-i-cultura-popular/santa-tecla/marxandatge-oficial/emportat-la-tecla-amb-tu

Som Comer¢ TGN Market és el teu aparador
sempre visible!

Som mes

aprop = =N
que mal COMERC

TGNMARKET
Et portem el -

comerg¢ a casa e
6] comre de ta sl d casateva

1 tambeée les botigues

de sempre en format digital

El 3 de juny es va presentar oficialment Som Comer¢ TGN Market, una plataforma impulsada per la
Conselleria de Comerg per a la digitalitzacié del sector. Amb poc més d'un mes, ja sén vint-i-cinc els
comercos de la ciutat que han volgut formar part de la plataforma. Som Comerc TGN Market és un

morkefp/oce dissenyo’r per acollir els comergos de la ciutat dins el mén virtual.

Actualment s'esta treballant per donar suport tecnic i formatiu a aquells establiments que tinguin
interes de formar-ne part. D'aquesta manera, des de la Conselleria acompanyem els comercos que s'hi

vu|guin adherir, especio|men+ en el seu inici, i els oferim un interlocutor a qui puguin clirigir—se per

resoldre dubftes.

Un dels aspectes a destacar de Som Comer¢ TGN Market és que se'n pot formar part sense la
necessitat de fer venda en linia. Aixi doncs, hi ha dues opcions. Una seria utilitzar la plataforma amb
tot el seu potencial i fer-la servir com a canal per a la venda en linia. L'altra opcié seria utilitzar-la
Unicament com a oporodor virtual. En aquest cas, disposords del teu oporodor virtual ben visible i
accessible les 24 hores del dia i els 365 dies de |'ony, Una proposta molt valida per a Oque”s
establiments que no tenen un sistema de venda per Internet o que encara no es volen aventurar al
100% en el mén digital. A més, en el moment que l'establiment vulgui podra fer el pas i comencar a

vendre en linia.

Si estas interessat a formar-ne part, pots sollicitar que et truquem o vinguem a visitar-te, sense

compromis i de manera gratuita, a fgnmorkef@forrogono.cof.


mailto:tgnmarket@tarragona.cat

NOTICIES D'INTERES PER AL TEIXIT COMERCIAL

24/08/2021 - La moda hace ‘pop’ Y ya no hay stop: las tiendas efimeras hacen furor en Espafia
Mrps://dpois.com/qenJre/QOQ]—OS—QAr/b—moclo—hoce—p_op_—y_—yo—no—hov—sfop—bs—ﬁendos—efimeros—hocen—]’:u ror-en-

ﬁpono.hfrrﬂ

24/08/2021 - Els mercats i mercadets habiliten, un any més, punts de venda de marxandatge de Santa Tecla

https://www.tarragona.cat/comerc/nofticies/noticies-2021/els-mercats-i-mercadets-habiliten-un-any-mes-punts-

de-venda-de-marxandatge-de-santa-tecla

21/08/2021 - Els consumidors prefereixen menys productes pero de més qualitat, segons expert
https://www.diarimes.com/noticies/actualitat/2021/08/21/els _consumidors_prefereixen_menys_productes_per

o_ mes_quo|i+o+_segons_exper+_10943 5_1095 html

20/08/2021 - Amazon p|anea abrir grcmcles almacenes
Mrps://www.revish]im(ore+oi|.com/no’ricioo|e+/omozon—p|one0-obrir—grondes—

almacenes/4a4050b811e1d62f2f12479affbO0003

20/08/2021 - La factura de la luz ahogq a los pequefios comercios: "Ahora me pienso dos veces subir el
salario de mis emp|eados"

Mrps://dpois.com/economiQ/QOQ]—OS—QO/b—Foc’ru ro—de—|o—|uz—ohogo—o—|os—|c&quenos—comercios—ohorc—me—

pienso—dos—veces—subir—e|—so|0rio—de—mis—emp|eoo|os.h’rm|

17/08/2021 - La campafia de rebajas recupera terreno, pero sigue un 30% por debajo de 2019

https://elpais.com/economia/2021-08-17/la-campana-de-rebajas-recupera-terreno-pero-sigue-un-30-por-debajo-

de-2019.himl

17/08/20921 - El 'retail' re-evoluciona: cémo llevar la magia a casa

https://cincodias.elpais.com/cincodias/2021/08/16/0pinion/1629123983 _ 209903 html

16/08/20921 - Hacienda avisard a las empresas si se encaminan hacia la insolvencia

Mrps://www.diorideJrorroqono.com/economio/Hociendo-oviscro-0-|os-empresos-si-se-encominon-hocio-b-

insolvencia-20210815-0045 html

13/08/20921 - «Cerrar negocios histéricos imp|icq ir perdiendo poco a poco el ADN de Tarragona»

Mrps://wwwdio ridetarragona.com/ta rrago na/Cerra r-negocios- hieroricos—imp|ico—ir—|oerdiendo—poco—o—poco—e|—

ADN-de-Tarragona-20210812-0061.htm|

12/08/2021 - Oposicidn, sindicatos y comercio exigen salvar el quiosco de la Imperial Tarraco

https://www.diaridetarragona.com/tarragona/Oposicion-sindicatos-y-comercio-exigen-salvar-el-quiosco-de-la-

Imperial-Tarraco-2021081-0067.html



https://elpais.com/gente/2021-08-24/la-moda-hace-pop-y-ya-no-hay-stop-las-tiendas-efimeras-hacen-furor-en-espana.html
https://www.tarragona.cat/comerc/noticies/noticies-2021/els-mercats-i-mercadets-habiliten-un-any-mes-punts-de-venda-de-marxandatge-de-santa-tecla
https://www.diarimes.com/noticies/actualitat/2021/08/21/els_consumidors_prefereixen_menys_productes_pero_mes_qualitat_segons_expert_109435_1095.html
https://www.revistainforetail.com/noticiadet/amazon-planea-abrir-grandes-almacenes/4a4050b811e1d62f2f12a79affb00003
https://elpais.com/economia/2021-08-20/la-factura-de-la-luz-ahoga-a-los-pequenos-comercios-ahora-me-pienso-dos-veces-subir-el-salario-de-mis-empleados.html
https://elpais.com/economia/2021-08-17/la-campana-de-rebajas-recupera-terreno-pero-sigue-un-30-por-debajo-de-2019.html
https://cincodias.elpais.com/cincodias/2021/08/16/opinion/1629123983_209903.html
https://www.diaridetarragona.com/economia/Hacienda-avisara-a-las-empresas-si-se-encaminan-hacia-la-insolvencia-20210815-0045.html
https://www.diaridetarragona.com/tarragona/Cerrar-negocios-historicos-implica-ir-perdiendo-poco-a-poco-el-ADN-de-Tarragona-20210812-0061.html
https://www.diaridetarragona.com/tarragona/Oposicion-sindicatos-y-comercio-exigen-salvar-el-quiosco-de-la-Imperial-Tarraco-20210811-0067.html

"

09/08/2021 - Tarragona cierra julio con un 25% menos de actividad que antes de la Covid

Mrps://wwwdio ridetarragona.com/ta rragona/Tarragona-cierra-j ulio-con-un-25-me nos-de-oc’rividod-q ue-antes-

de-la-Covid-20210809-0003 html

06/08/2021 - La transformacié del carrer Canyelles de Tarragona comengara el gener de 'any 2022
https://www.diarimes.com/noticies/tarragona/2021/08/06/la_transformacio_del_carrer_canyelles _tarragona_

comencara_gener_any_2092 108777 _1091.htm|

04/08/20921 - El pequefio comercio se recupera en la UE pero todavia no en Espafia

https://www.elperiodico.com/es/economia/20210804/comercio-minorista-recupera-europa-pero-no-espana-

11966951



https://www.diaridetarragona.com/tarragona/Tarragona-cierra-julio-con-un-25-menos-de-actividad-que-antes-de-la-Covid-20210809-0003.html
https://www.diarimes.com/noticies/tarragona/2021/08/06/la_transformacio_del_carrer_canyelles_tarragona_comencara_gener_any_2022_108777_1091.html
https://www.elperiodico.com/es/economia/20210804/comercio-minorista-recupera-europa-pero-no-espana-11966951

Com es financen les accions del Pla d’actuacions?
Capitol VI

Finangament

La Llei dAPEUs estableix que el Pla d'actuacié ha dincloure un projecte del pressupost, les fonts de

financament i els mecanismes per calcular i cobrar les quotes dels membres.

La filosofia de les APEUs com a model de collaboracié publicoprivada no ha estat mai rebaixar les quotes que
s'abonaven anferiorment i mantenir el mateix pressupost. Si de debo es vol dinamitzar la zona, una bona
base és mantenir les quotes que els associats abonaven anteriorment i, gracies a les noves contribucions,

compfor amb un pressuposi‘ Superior.

La principo| font de Fincmgamenf de que disposorem son les quotes ob|iga+bries dels membres, que es regu|en

mitjangant una ordenanga municipal en cas que la majoria de titulars del dret de possessié hagin votat a favor

del projecte. Ara bé, aixd no impedeix la possibilitat que es disposi d'altres ingressos.

Sén recursos economics de les arees de promocié economica urbana, que gestiona cada entitat gestora, els

segiients (article 25):
- Les quotes a carrec de les persones titulars del dret de possessié sobre els locals inclosos en Iambit de l'area.
Aques’res quotes shan de calcular d'acord amb els parametres que estableix article 7 de la Llei d'’APEUs, i

aixi es fara constar en el conveni establert amb |'ajuntament.

- Les aportacions en especie, els credits, les donacions i els patrocinis, i també els ingressos obtinguts per les

vendes de béns i serveis i per les rendes i els produc+es del seu poﬂimoni.

- Les subvencions i els ajuts ptjbhcs de les administracions.



Quotes

Estan obligades a pagar les quotes totes les persones titulars del dret de possessié dels locals que formen part

de 'APEU. Alguns casos concrets que hem de tenir en compte sén els segiients:

- En el cas d'un local buit o bé en el cas d'un solar sense edificar, el propietari/aria queda obligat ol pagament

de la quofta.

- En cas que la titularitat d'un local sigui compartida, els diferents fitulars estan obligats al pagament de

manera solidaria.

Una de les giiestions que hem de tenir clares quan dissenyem el Pla d'actuacié és que la suma de les quotes
dels membres de APEU ha de cobrir la totdlitat de la despesa del Pla, a més d'un import de reserva
corresponent a possibles imprevistos. Si en el futur obtenim ingressos a partir de patrocinis, subvencions o
altres fonts de finangcament, es pot incrementar limpacte de les actuacions ja previstes o bé fer-ne d'altres. Els

titulars dels drets de possessié dels locals voldran coneixer aquesta informacié per decidir el sentit del seu vot
Com s'estableixen les quotes?

En l'apartat de drets i obligacions hem vist els sis estrats que estableix la Llei d’APEUs per fixar les quotes dels
locals en funcié de la superficie cadastral construida. En la fase de disseny i preparacié de APEU, una de les
primeres feines que tindrem sera determinar els trams de quotes que proposarem en el nostre projecte. |, per
fer-ho, necessitarem haver treballat abans la delimitacié de l'area i el cens de locals que en formaran part,
amb la superficie cadastral de cadascun.

A partir d'aqui podem fer simulacions en dos sentits:

O) Es’robhm un pressupoer CII’]UO' i co|cu|em |C1 qUO+C1 que correspondrio a COdO |OCC1|.

b) Fixem una quota base per als locals més petits, calculem les quotes proporcionals per a la resta i, finalment,

les sumem per saber amb quin pressupost podrem comptar.

Aqueeres simulacions ens ojudoron a determinar un valor per a les quotfes que ens permeti Finongor el p|o

d'actuacis, i garantirem alhora que el cost és assequible per a cada membre de 'APEU.

Per a més informacié i assessorament, podeu dirigir-vos al web

de 'Oficina d'APEUs de la Generdlitat de Catalunya:

http://ccam.gencat.cat/ca/arees_actuacio/comerc/oficina_apeus/



http://ccam.gencat.cat/ca/arees_actuacio/comerc/oficina_apeus/

Darreres subvencions de la Generalitat de
Catalunya per al comerc¢

EMPRESA | TREBALL POSA EN MARXA EL PROGRAMA
D'ACCELERACIO TECNOLOGICA PER A LES EMPRESES
COMERCIALS DE CATALUNYA

|

£

El Deporfomerﬁr d‘Empreso i Treball, a través del Consorci de Comerg, Artesania i Moda (CCAM), posa en
marxa el Programa d'acceleracié tecnologica per a empreses comercials de Catolunya per impulsar la
transformacié digital del sector. El programa, que preveu la participacié de setze empreses, se centrara en la
transferencia de coneixement i 'acompanyament per a la implementacié de recursos tecnologics en tots els

processos cle |'em|oreso COI’T\QI’CiO|.

El programa s'adrega a empreses o persones fisiques del sector del comer¢ detallista que tinguin un model de
negoci testat i capacitat per aportar innovacié al sector. Les empreses han de trobar-se en fase de creixement

i amb potencial per sequir creixent.

Com a requisi+s de porﬁcipocié en el programa, les empreses han de tenir:

- domicili fiscal a Catalunya;
- estructura empresarial propia;
- comptar amb almenys un punt de venda fisic a Catalunya, i

- disposar de canal de venda en linia a través de pagina web propia.

El Programa d'acceleracié tecnologica per a empreses comercials de Catalunya consta de dues fases:

- Fase de transferencia de coneixement mitjancant cinc workshops, o carrec dexperts en aquest ambit i al
voltant de tematiques com el desenvolupament d'una estrategia digital propia, eines de gestié per al negoci

digi’rcﬂ, comerg electronic, ma rqueting digi’rcﬂ i o|igi’ro1|i+zo1cié de punt de venda.


http://ccam.gencat.cat/ca/arees_actuacio/comerc/acceleradora/

Al finalitzar la fase de transferencia de coneixement, les empreses disposaran d'un mentor per a la posada en

marxa d'un pla d'accié individualitzat per al seu creixement, basat en la digitalitzacio.

- Fase d'acompanyament personalitzat, d'una durada de sis setmanes, per implantar un pla d'accié d'estrategia

digital per a cadascuna de les empreses participants en el programa.

Termini de presentacié

Les empreses inferessades han de presentar les sollicituds abans del 30 de setembre a través del Canal

Empresa, a la pagina web del Consorci de Comerg, Artesania i Moda de Catalunya (CCAM) o a la pagina
web del Departament d'Empresa i Treball.

Pots ampliar aqui la informacié referent a aquesta convocatoria.


https://canalempresa.gencat.cat/ca/inici/
http://ccam.gencat.cat/ca/inici/
http://empresa.gencat.cat/ca/inici/
http://ccam.gencat.cat/ca/arees_actuacio/comerc/acceleradora/

Pindoles formatives

PER QUE SON IMPORTANTS ELS
HASTAGS

Abans de comencar a exp|icor—+e la seva importancia, si no saps que son els hoshfc:gs, tho exp|iquem. Els
hahstags sén etiquetes de paraules clou o grups de paraules sense espais que es fan servir a xarxes socials
com Instagram, Twitter i Pinterest, entre altres, que permeten marcar i identificar els continguts segons unes
tematiques espech(iques. Es reconeixen facilment perque hi ha el simbol # davant, estan pin+o<3|es d'un altre

color i, si hi c|iques damunt, podrds veure altres pub|icocions que continguin aquesta mateixa efiqueta.

Consells per fer un bon

us dels 7/hashtags

Per tant, saber fer servir els hashtags correctament és molt important, jo que sén una eina gratuita i molt
atil per posicionar la teva marca o les xarxes socials, arribar a persones o entitats que no et segueixen i

aconseguir més abast i visibilitat amb les teves publicacions.
Et deixem amb alguns consells per fer un bon us dels hashtags:
o Abans de decidir quins hashtags triar, investiga les etiquetes que fan servir els teus referents i
complementa-les amb hashtags propis. Pots buscar altres opcions i trobar idees a postcroncom o

fogsfino’er.com.

» Fes que els feus hashtags estiguin relacionats amb el teu negoci i que siguin de tematiques especifiques

que puguin interessar als teus clients ideals.



« No facis servir mai hashtags que no estiguin relacionats amb el contingut de les teves publicacions.

e No facis servir molts haslﬁ'ags grans i comuns, perque no et permetran posicionar-te entre les primeres
pub|icocions. Per saber el volum de pub|icocions de cada hoshfog, només has de buscar-lo al cercador i et

sortira el nombre de publicacions.

o« Fes servir també hashtags petits (de menys de 1000 publicacions) i especifics que redueixin les opcions
de cerca. Com més paraules facis servir i més concretes, et sera més facil posicionar-te; per exemple,

#modainfantilsostenible és molt millor que #modainfantil.

o Crea els teus propis hashtags per generar visites al feu perfil o per portar els usuaris a un enllag concret

amb un recull de les teves pub|icocions.

T . . . | . . . . .
POSO en prochco oqueers trucs i COHSQHS I veurds com da poc a poc naniras oprenenJr I guanyaras visites i

interaccié als teus perfils.

Mireia Setd i Claudia Cdnovas

Aplumstudio.com aplumstudio

Estudi de disseny i comunicacio



Noticies i recursos formatius dels nostres socis

En els seqguents enllagos hi podreu trobar arficles d'interes, recursos formatius gratuits i la programacié de

cursos en linia destinats al comerc. La formacié ajuda a transformar-se, odoeror-se i avangar.

[ CONSORCI DE COMERC, MODA | ARTESANIA DE CATALUNYA ]

Weloincnrs aclregoi‘s Cll comerg

Els mercats municipals de Catalunya a #Mésquemercats

[ ESCODI ]
Tips formatius gratuits

[ CAMBRA DE COMERC DE TARRAGONA ]

|ns’ragram per a comergos

Marta Domenech, directora general de Turisme de la Generalitat de Catalunya, a la Cambra de
Tarragona el 16 de setembre

El 23 de setembre comenga Digi’rcﬂ Markefing qucgemenf

Formacié empresarial

[ PIMEC ]
Consulta sobre l'activitat comercial durant el 1Ir semestre del 2021
Oficina d'ajuts i subvencions PIMEC

[ ACCIO ]
E-commerce als Estats Units. Vies d'entrada i sectors d‘oporfuni’rcd'
El comerg electronic a Catalunya

@Cambra .. e

Consorci de Comerg,
ik Artesania i Moda
 de Catalsmya de Catalunya

Tarragona

ﬁ C C ! @ m Sg F&Z’::zlliltl%tya


http://ccam.gencat.cat/ca/detalls/noticia/20210622_cicle_virtual_bootcamp
http://ccam.gencat.cat/ca/actualitat/noticies/comerc/detalls/noticia/20210802_mesquemercats
https://escodi.com/tips-retail/
https://www.cambratgn.com/inici/noticies-de-la-cambra/7412-740-et-dediques-al-comerc-has-d-estar-a-instagram
https://www.cambratgn.com/inici/noticies-de-la-cambra/7409-738-save-the-date-marta-domenech-al-bon-dia
https://www.cambratgn.com/inici/noticies-de-la-cambra/7415-742-el-23-de-setembre-comenca-digital-marketing-management
https://www.cevirtualtarragona.cat/
https://www.pimec.org/sites/default/files/documents_pagines/consulta_1r_semestre_2021.pdf
https://www.pimec.org/ca/pimes-autonoms/agenda/bforplanet
http://agenda.accio.gencat.cat/cercador/-/actes/2021/09/28/1263609/e-commerce-als-estats-units-vies-dentrada-i-sectors-doportunitat?backToSearch=/cercador/-/actes/cercador/s25082021
http://agenda.accio.gencat.cat/cercador/-/actes/2021/09/28/1263609/e-commerce-als-estats-units-vies-dentrada-i-sectors-doportunitat?backToSearch=/cercador/-/actes/cercador/s25082021
https://www.accio.gencat.cat/ca/serveis/banc-coneixement/cercador/BancConeixement/el-comerc-electronic-a-catalunya

Tot recomenca al setembre, també els cursos

de catala

Al setembre tot recomenga i, aixi
com els estudiants comencen un
curs nou, els cursos de catala per
a adults també es reprenen. Al
Consorci per a la Normalitzacié
Lingufs’rico s'obre el proces de
matricula, i a finals de mes

comencen €|S cursos.

La pandémia ens ha capgirat
rutines i costums i, en o|guns
casos, ens ha ob|igo+ a o|igi+o|i+zor
la manera de treballar: comerg
en linia, comandes i pagaments
per mobil —amb WhatsApp,
op|icocions espech(iques, per
Bizum...—, cartes i menus per codi

OR, efe.

M CUMSDS DF CATALA CATALEG DESERVES VOLUNTARIAT PER LALLENGUA PROMOCH) DELDE

Dol 15 dejuny 3l 15 de setembre, a Tarragona usatencirem de dilluns a divendres de 5.3

4407 977243527

Fohalsteléfons 877 255

a

Consiteua 'apartat “Dn o * els harariz d atenclé al plbile de o resta dioficines | servess,

Nomeés drem pr i hora prévi

Procés d'Inscripeld

Fes una prova per saber el teu
nivell de catala

del &2l 23/7 ide 'l al 15/
cpnl.cat/nivell

Inscriu-t'hi
preferent: del 4 al 1049

general del 17381 1579

cpnlcat/inscripcio

Accedeix al'entorn virtual
cpnl.cat/alumnes

nici dels cursos: a partir del 22 de
setembre

Proves de col-locacia

!

Sokfdts ara laprova!

B Liainauat dibes proves o8 CoUCECH) B Co5 e CO%0 dharns of s s
et docod el oy il

CNL de Tarragona https://www.cpnl.cat/xarxa/cnltarragona/cursosdecatala/

En el cas dels cursos de catala per a adults que oferim des del Consorci, també ens hem o|igi’r0|i+zo+, i no

només fem cursos a distancia o des d'una aulo virtual —a més dels presencials que les circumstancies

permetin—; també el procés de matricula esta totalment digitalitzat i es fa en linia.

De manera que totes oque”es persones que tenen horaris laborals extensos —com boﬁguers i comerciants—,

que no els permeten o|esp|ogor—se a fer la matricula o assistir a classe, ara ho tenen molt facil per apuntar-se a

un curs de catala: matriculant-se en linia i sequint la classe virtual des de l'ordinador o la tauleta, sense deixar

la botiga, o fent el curs en modalitat a distancia i fent les tasques de cada llicé a I'hora que més els convingui.

A la imatge d'aquf a sota feniu dates, en||o<;os web i telefons per poder posar-vos al dia en

coneixements de catala.

Podeu enviar-nos els vostres textos i comunicats a

assessorament.tarragona@cpnl.cat

CONSORCI PER A LA
NORMALITZACIO

LINGUISTICA


mailto:assessorament.tarragona@cpnl.cat
https://www.cpnl.cat/xarxa/cnltarragona/
https://www.cpnl.cat/xarxa/cnltarragona/

Vols rebre el butlleti?

Donar-te d'alta és gratuit i et permetra rebre tota la
informacid d'interes de la Conselleria i porﬁcipor en les
campanyes i accions de dinamitzacié que oferim. Escriu-nos

a somcomerctgn@tarragona.cat o truca al 977 25 09 79, o
apunta't directament aqui: DONAR-ME D'ALTA.

Encara no ets soci d'app SCTgnh - Som
Comer¢ Tarragona Market?

Pots inscriure el teu negoci a |'opp i beneficiar-te dels
avantatges que tofereix la p|o’rcn(ormo per donar a conéixer
els teus serveis i produdes entre els usuaris i les usuaries.

Escriu-nos a somcomerctgn@tarragona.cat o truca al 977 25

09 79, o apunta't directament aqui: DONAR-ME D'ALTA.

CONTACTE

Departament de Promocié Comercial - Ajuntoment de
Tarragona

Adreca: Arquitecte Rovira, 2 (Palau Firal i de Congressos)
43001 Tarragona

Adreca electronica: somcomerctgn@tarragona.cat
Telefon Dept. Promocié Comercial: 977 250 979

Telefon App Som Comerg TGN: 977 245 577

Horari: de dilluns a divendres, de 9 a 14 h

Encara MES a ProP teu

www.tarragona.cat



https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSf7FSgi0gXr-Ms3_GX2NaGmB0Bc72xTEzDL6GCOTn0CC2xqjA/viewform
https://forms.gle/Y2nfbgrVvqpiNzEW6
https://www.tarragona.cat/comerc/compra-a-tarragona/app-som-comerc-tgn/app-som-comerc-tgn
https://www.tarragona.cat/comerc/compra-a-tarragona/app-som-comerc-tgn/app-som-comerc-tgn
https://forms.gle/Y2nfbgrVvqpiNzEW6

